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 بسمھ تعالی 

در توسعھ کشور از طریق ایجاد کسب وکارمدل اشتغال نوآوران آغاز گر  

  ( استفاده از قواعد علم مفید در عمل)

 این چرخھ کامل انجام میشود 
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 بر مبنای علم مفیدکلاس آموزش مدل 

  میشود  درکلاس درس بیان تفصیل این مدل اجرائی

 عنوان کسب وکار از طریق ایده متقاضی اول: مرحلھ

 تکمیل فرم از طریق اینترنت در سایت مربوطھ  .1
 انسان شناسی وایده اش ( عام ، خاص وخاص در خاص ) .2
 شناخت از نظر تخصص ، مھارت ھا وتجارت  .3
 بررسی امکانات ومقدورات صاحب ایده .4
 توانمندی ھای خاص متقاضی  .5

مذاکره با صاحب ایده دوم : مرحلھ  

گفتگو برای تعیین یک ایده قابل قبول برای انجام کار( واتخاد تصمیمات اساسی وضبط  .1
 صورت جلسھ توافقات  

 تعیین مراحل کار از نمونھ آزمایشگاھی ، نمونھ صنعتی ، نمونھ کارخانھ ای  .2
 تعیین حدود ومقیاس طرح  .3
 تعیین اھداف وراھبرد طرح  .4
 زی با انجام مراحل طرحبرنامھ ری .5

برای مراجع ذیصلاحفنی  –سوم : تھیھ طرح توجیھ اقتصادی  مرحلھ  

 الف: بررسی بازار تقاضا 

 ) Territory of objective marketبازار ھدف(   محصولاتحیطھ وقلمروی انواع  

 )Phasing of Plan   (براساس فازبندی طرح محصولاتشاخھ انواع  

 ) Market Study(   وخدماتمحصولات مطالعھ بازار 

 )Target Market(    برآورد بازار ھدف  

 )Market Size(      حجم بازارھدف  

 ) بھ ترتیب فاز ھای طرحMarket share(    محصولاتسھم بازار 

 )  Competitiveرقبا(   
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 )  Customersمشتریان(   

 )  Suppliersتامین کنندگان (  

 سایر مولفھ ھای بازار 

   Mapping of Customers in Future  Transcendentalمتعالی مشتریان در آینده(نگاشت  

 سایر موارد در بررسی بازارمحصولات وخدمات مورد نظر  

 ب: بررسی فناوری طرح   

 IT تکنولوژی اطلاعات 

 MISسیستم ھای مدیریت اطلاعات 

 Technology Containشمول تکنولوژی 

 Technology Paradigmsنولوژِیالگوھای تک 

 Technology Transfer life Cycle( 14 stages) ) مرحلھ) 14سیکل عمر انتقال تکنولوژی 

 Technology Scientific Indexesشاخص ھای علمی تکنولوژی 

 license  of Technology  لیسانس تکنولوژی 

 Patent Certificates مجوزات پاتنت 

 Grantees ضمانت نامھ 

 Warranty ضمانت تامین قطعات کارخانھ 

 Technology Contract( 54 items)متن قرارداد تکنولوژی 

 سایر ملاحظات در مورد انتقال تکنولوژِی( دورن زا یا برون زا) 

 شاخص ھای مالی واقتصادیج: 

  و شاخص ھای بھره وری سرفصل ارزش افزوده  

  شاخص ھای اثربخشی و کارایی منابع انسانی از منظر مالی  

  عوامل کل وری بھره ھای شاخص 

http://ipcshop.ir/fa/%D8%B1%D8%AA%D8%A8%D9%87-%D8%A8%D9%86%D8%AF%DB%8C-%D8%B4%D8%B1%DA%A9%D8%AA-%D9%87%D8%A7-%D8%AF%D8%B1-%D8%B3%D8%B1%D9%81%D8%B5%D9%84-%D8%A7%D8%B1%D8%B2%D8%B4-%D8%A7%D9%81%D8%B2%D9%88%D8%AF%D9%87-%D8%B4%D8%A7%D8%AE%D8%B5-%D9%87%D8%A7%DB%8C-%D8%A8%D9%87%D8%B1%D9%87-%D9%88%D8%B1%DB%8C
http://ipcshop.ir/fa/%D8%B1%D8%AA%D8%A8%D9%87-%D8%A8%D9%86%D8%AF%DB%8C-%D8%AF%D8%B1-%D8%B4%D8%A7%D8%AE%D8%B5%D9%87%D8%A7%DB%8C-%D8%A7%D8%AB%D8%B1%D8%A8%D8%AE%D8%B4%DB%8C-%DA%A9%D8%A7%D8%B1%D8%A7%DB%8C%DB%8C-%D9%85%D9%86%D8%A7%D8%A8%D8%B9-%D8%A7%D9%86%D8%B3%D8%A7%D9%86%DB%8C-%D9%85%D9%86%D8%B8%D8%B1-%D9%85%D8%A7%D9%84%DB%8C-%D8%A8%D9%87%D8%B1%D9%87-%D9%88%D8%B1%DB%8C-%D9%86%DB%8C%D8%B1%D9%88%DB%8C-%DA%A9%D8%A7%D8%B1
http://ipcshop.ir/fa/%D8%B1%D8%AA%D8%A8%D9%87-%D8%A8%D9%86%D8%AF%DB%8C-%D8%AF%D8%B1-%D8%B4%D8%A7%D8%AE%D8%B5%D9%87%D8%A7%DB%8C-%D8%A7%D8%AB%D8%B1%D8%A8%D8%AE%D8%B4%DB%8C-%DA%A9%D8%A7%D8%B1%D8%A7%DB%8C%DB%8C-%D9%85%D9%86%D8%A7%D8%A8%D8%B9-%D8%A7%D9%86%D8%B3%D8%A7%D9%86%DB%8C-%D9%85%D9%86%D8%B8%D8%B1-%D9%85%D8%A7%D9%84%DB%8C-%D8%A8%D9%87%D8%B1%D9%87-%D9%88%D8%B1%DB%8C-%D9%86%DB%8C%D8%B1%D9%88%DB%8C-%DA%A9%D8%A7%D8%B1
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 شاخص ھای بھره وری سرمایھ 

 سود آوری ونرخ برگشت سرمایھ 

 شاخص مواد وفرایند 

 شاخص نگھداری وتعمیرات 

 ساختار فروش 

 ساختار دارائی ھای شرکت 

 ساختار بدھی  

 حقوق ودستمزد  

 ھزینھ ھای سربار  

 سایر محاسبات شاخص ھای مالی واقتصادی طرح 

  پروژهقراردادانجام چھارم : مرحلھ

 قرارداد پس از طی سھ فوق بطور مقتضی منعقد خواھد شد 

 در سربرگ رسمی ...... تنظیم میشود

 بسمھ تعالی

 قراردادجامع

 متقاضیشرکت نام 

برای پیشرفت علم  .... ، مطابق با رویکرد الگوی پی درپی وفرایندی  این طرح در فازھای استکمالی
 ، برای ایران سرافراز انجام میگیرد آن وفناوری ودرونی سازی ( بومی سازی )

آینده جائی نیست ، کھ شما را رھنمون کند ، آینده  آنجائی است کھ خودت  آنرا ،با اتکال بھ خداوند  
 متعال واراده وعزم بزرگ می سازی 

 شماره قرارداد.............تاریخ قرارداد...................

 طرفین قرارداد طرح جامع -1ماده 

 موضوع قرارداد -2اده م
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 تعھدات بنیاد  - 3ماده  

 تعھدات شرکت -4ماده 

 ) Proof companyمواردیکھ باید در شرکت اصلاحات صورت ویا توسعھ یابد(     - 5ماده 

 حق الزحمھ بیناد  - 6ماده 

 قراردادھای تکمیلی ویا صورت مجالس متمم  -7ماده   

  آموزش  –8ماده 

 اعطای وکالت جامع کاری بھ بنیاد با توکیل بھ مشاور وغیر ولوکراراً  –9ماده 

 مدت این قرار داد -10ماده  ا )1

 قوانین حاکم براین قرارداد - 11ماده     

 رویدادھای غیر مترقبھ  -  12ماده  

 آدرس مکاتبات  -13ماده  

 زبان مکاتبات  -14ماده  

 شاکلھ این قرارداد - 15ماده   

 دگان :امضاء کنن  

 امضاء ومھر  نام موسسھ وسمت نام ونام خانوادگی ردیف

  شرکت مدیر عامل     1

2    

 

  بنیاد جھانی سلام

3    

 

  مشاور طرح
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واستانداردکسب مجوزات پنجم : مرحلھ  

 مجوز تاسیس واحد تولیدی  .1
 پروانھ بھره برداری  .2
 استاندارد کالا وخدمات  .3
 مجوز صادرات/واردات  .4

برند وامتیازات ششم: ثبت شرکت و مرحلھ  

 ثبت ایده  .1
 ثبت شرکت  .2
  ثبت سایر امتیازات  .3

تامین منابع سرمایھ گذاری ھفتم:  مرحلھ  

 سرمایھ جمعی  .1
 ریفاینانس  .2
 مشارکت  .3
 تھاتر  .4
 سایر موارد بر حسب شرایط وقوانین کشور  .5

آموزش ھای برای اجرای طرح ھشتم:  مرحلھ  

  طبق قرارداد تعیین وانجام میشود

نصب وتجھیز استارت آپ : مرحلھ نھم  

 برابر مراحل انتقال تکنولوژی 

عرضھ محصولات وخدمات دھم :  مرحلھ   

 برابر بندھای بررسی بازار وبازار یابی 


